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23. August 1968
Geburtsdatum


Wuppertal
Geburtsort


Ledig
Familienstand


Deutsch
Nationalität


Vertriebsaußendienst
Letzte Position


Rexnord Antriebsketten
Produkt



Kennziffer ZFS 214/2005

Sehr geehrte Frau Ott,

mit Interesse habe ich das Stellenangebot für einen Mitarbeiter Vertrieb Key Account gelesen. In der angebotenen Position sehe ich die Möglichkeit, meine Erfahrungen im Vertrieb gewinnbringend in ein weltweit anerkannten Unternehmen einzubringen.

Nach dem Abschluss meines Studiums der Fachrichtung allgemeiner Maschinenbau und einer betriebswirtschaftlich orientierten Zusatzqualifikation bin ich seit 1997 im technischen Vertrieb für Rollenketten tätig. Zu meinem Aufgabengebiet gehört neben der Neu-Kundenakquisition und der Kundenbetreuung auch die Unterstützung bei neuen Kundenprojekten. Die Begleitung solcher Projekte von den ersten Entwürfen bis hin zur Realisierung erfolgt dabei in Abstimmung mit der Technik im eigenen Hause.

Der Kundenstamm umfasst Händler, Endkunden und OEM z.B. aus den Bereichen Lebensmittel- und Verpackungsindustrie, Förderanlagen oder Automobilzulieferer. Die Ansprechpartner stammen aus den Bereichen Instandhaltung, Einkauf sowie Entwicklung.

Durch meine Arbeit ist der Umgang mit einem PC für mich ebenso selbstverständlich wie die Bereitschaft zu (mehrtägigen) Dienstreisen.

Ich freue mich darauf, Sie in einem persönlichen Gespräch von meinen Qualifikationen zu

überzeugen.

Mit freundlichen Grüßen

Frank Eichhorn






Berufspraxis


Rexnord Kette
01.10.2005 - laufend


Vertriebsaußendienst


Arnold & Stolzenberg
01.10.1999 – 30.09.2005


Vertriebsaußendienst


Arnold & Stolzenberg
01.10.1997 – 30.09.1999


Vertriebsinnendienst


ELG HANIEL METALS LTD
01.04.1995 – 30.06.1995


Praktikum im Vertriebsinnendienst





Tätigkeitsbereiche I


Vertriebsaußendienst

technischer Vertrieb in den PLZ- Gebieten 4, 5, 6, Neu- Kundenakquisition, Kundenbetreuung, technische Beratung, Händlersupport, Angebotserstellung


Vertriebsinnendienst

Tätig im selbstständigen Außenbüro Düsseldorf: Kundenbetreuung, Angebotserstellung, Auftragsabwicklung, Materialwirtschaft, Lagerarbeiten, Neu- Kundenakquisition


Praktikum im Vertriebsinnendienst

Praktikum im Rahmen einer Fortbildungsmaßnahme in einem Edelstahlwerk in Sheffield, GB: Durchführung einer Marktforschung, Analyse und Auswertung der gewonnenen Daten, Ausbau des Kundenstammes in Österreich und Deutschland


Tätigkeitsbereiche II


Diplomarbeit

02.1994 – 05.1994
: Intensive Marktforschung, Vermittlung neuer Kontakte zu potentiellen Geschäftspartnern im Rahmen der Diplomarbeit zum Thema: “Verwertungspotentiale für Rückstände aus der Trinkwasserversorgung“


studienbegleitend

02.1988 – 02.1994
 HANIEL ENVIROTEC: studienbegleitend Unterstützung der PR- Abteilung bei der Ausrichtung von Messen und internen Veranstaltungen





Schule und berufliche



Weiterbildung


Hogeschool van Utrecht / 
01.06.1996 – 31.10.1997


Management Akademie Essen


Lehrgang „Vertriebsingenieur“ Abschluss:


Bachelor of Arts in Marketing- Management


Haus der Technik E.V., Essen
02.05.1994 – 30.04.1995

Lehrgang und Abschluss „Euro- Ingenieur“


Universität Duisburg
01.10.1987 – 23.06.1994


Fachrichtung allgemeiner Maschinenbau


Abschluss: Diplom- Ingenieur



Bundeswehr


Wehrdienst in der Instandhaltungsführung
01.07.1995 – 30.04.1996



Fremdsprachen


fundierte Englischkenntnisse


(04 – 06 1995 Praktikum in Sheffield, GB)



DV- Kenntnisse


MS Office, Lotus,


Movex (Programm zur Auftragsbearbeitung,


Verwaltung Lagerbestände etc. von Ketten)
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